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CLV - Dashboard

Comprende la distribución de tus clientes en los 4 diferentes estados de cliente (perdido, en riesgo, seguro y 
superior). Compara los ingresos que cada uno de estos grupos te genera en relación con el número de 
usuarios que tienen, así como su valor de por vida CLV  diferencial.



CLV - Top Sellers

Incrementa tu retención y adquiere clientes más valiosos al comprender el valor de por vida de cada ubicación 
(país, estado y ciudad) a la que realizas envíos (o en la que vendes), así como de cada producto que vendes. 
Compara tanto su valor de por vida CLV  como el número de clientes que cada uno de ellos te proporciona.



CLV - List Builder

Utiliza la información del valor de cada cliente para crear campañas perfectamente dirigidas: exporta las 
audiencias principales directamente a Facebook y crea audiencias similares (Lookalike) para atraer nuevos 
clientes principales a tu tienda, o directamente a tu plataforma de correo electrónico para crear una campaña 
de agradecimiento o referidos. 


